
Z a u t o m a t y Z o w a n y  p r o c e s  s p r Z e d a ż y



revisto wspiera pracę przedstawicieli handlowych oraz 
zarządzających grupą pracowników terenowych. oparty na stałym 
przepływie informacji pomiędzy siedzibą firmy a pracownikami, 
ułatwia komunikację w obie strony. Główną zaletą systemu jest 
pełna automatyzacja procesu sprzedaży.

mobilny asystent handlowy

t h i n k  r e v i s t o
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aplikacja mobilna obsługiwana przez 

pracowników terenowych korzystających 

z urządzeń mobilnych wyposażonych w system 

operacyjny android. Każdy z nich dysponuje 

przypisaną mu wersją programu wraz 

z indywidualnie przygotowanym zestawem 

danych.

aplikacja www umożliwiająca zarządzanie 

danymi i administrację całym systemem. 

działa na platformie windows. Korzystają 

z niej menadżerowie zarządzający pracą 

przedstawicieli.

usługa synchronizacyjna odpowiada za 

wymianę danych pomiędzy bazą danych 

programu espiro a systemem zintegrowanym, 

a także za obsługę synchronizacji 

uzytkowników mobilnych.

 + dysponują stałym dostępem do informacji 
o klientach

 + w dowolnej chwili otrzymują informacje 
o produktach, cenach i promocjach

 + obsługują klienta w sposób kompleksowy 
i uporządkowany

 + przekazują zamówienia do firmy drogą 
elektroniczną

 + mogą kontaktować się z firmą bez 
konieczności odbywania czasochłonnych 
rozmów telefonicznych

 + na bieżąco sprawdzają aktualną wysokość 
prowizji wypracowanej w danym okresie 
rozliczeniowym

 + planują wizyty i kontrolują ich 
przeprowadzanie

 +  ustalają cele sprzedażowe poszczególnym 
przedstawicielom

 + odnotowują wzrost jakości obsługi klientów

 + zauważają zwiększenie się efektywności 
pracy przedstawicieli

 + dysponują większym stopniem kontroli

 + otrzymują informacje z rynku

 + korzystają ze wzrostu szybkości 
przekazywania informacji

 + analizują zebrane zamówienia i należności

 + wprowadzają do systemu nowe produkty, 
ustalają cenniki i definiują promocje

 + na bieżąco kontrolują jakość i wydajność 
pracy przedstawicieli

 +  korzystają z dostępnej funkcji raportowania 
i analityki sprzedaży



• apliK acja mobilna, Która jest 

obsłuGiwana prZeZ osoby pracujące 

w terenie na urZądZeniach mobilnych 

(smartphone). K ażdy Z pracowniKów 

posiada na swoim urZądZeniu pda mobilną 

wersję proGramu revisto, prZypisaną do 

KonKre tneGo uży tKowniK a i Zawierającą 

prZyGotowany dl a nieGo odpowiedni 

Zestaw danych. dane te wysył ane są 

e l e M e n t y  s y s t e M u :

prZedstawicielowi handlowemu prZy 

pomocy beZprZewodowej sieci (3G lub wi-Fi) 

w procesie Zwanym synchroniZacją;

• apliK acja www obsłuGiwana prZy 

wyKorZystaniu prZeGl ądarKi 

interne towej. poZwal a ona na 

administrowanie systemem oraZ 

ZarZądZanie danymi synchroniZowanymi 

pomiędZy proGramem revisto a systemem 

ZinteGrowanym.

• usłuGa synchroniZacyjna odpowiedZialna 

Za wymianę danych pomiędZy baZą 

danych proGramu revisto a systemem 

ZinteGrowanym, oraZ Za obsłuGę 

synchroniZacji uży tKowniKów mobilnych.

f u n k c j o n a l n o ś c i  s y s t e M u  r e v i s t o

• prZyjmowanie Zamówień od Klientów

• prZyjmowanie Zamówień na produKt y 
w Zestawach paKie towych lub 
promocyjnych

• prZyjmowanie lub wydawanie towarów od 

Klientów

• prZyjmowanie bieżących lub ZaleGłych 
pł atności

• wyKonywanie cZynności ZwiąZanych 
Z Kontrol ą obecności produKtów na 
półK ach

użytkownicy mobilni mogą wykonywać następujące zadania:

użytkownik www (Manager) ma możliwość:

• pl anowania wiZy t dl a posZcZeGólnych 
prZedstawicieli

• pl anowanie wiZy t 

• wprowadZania Formul arZy Zadań

• ustal ania celów sprZedażowych 
posZcZeGólnym prZedstawicielom

• deFiniowania anKie t oraZ paKie tów 
promocyjnych

• wprowadZania nowych produKtów, Grup 
produKtów, Klientów, oddZiałów i innych 

elementów ZwiąZanych Z FunKcjonowaniem 
prZedsiębiorst wa

• ustal ania cenniKów dl a posZcZeGólnych 
Kontrahentów lub produKtów

• deFiniowania promocji

• wprowadZania parame trów 
KonFiGuracyjnych systemu taKich jaK 
deFiniowanie t ypów wydatKów, Zamówień 
cZy ZdarZeń K alendarZa, prZycZyn wydań 
i prZyjęć, cZy też reZultatów wiZy t

• beZpośrednie wybieranie numerów 

• weryFiKowanie cen KonKurencji

• prZeprowadZanie anKie t lub Zadań 
prZyGotowanych w Formul arZach

• dodawanie do systemu nowych 
Kontrahentów

teleFonów Klientów Z apliK acji mobilnej

• loK aliZacja wybranych adresów Klientów 
oraZ nawiGację i pl anowanie tras 
Z wyKorZystaniem map dostępnych w danym 
urZądZeniu

• dodawanie Zał ącZniKów w postaci Zdjęć 
Z aparatu cyFroweGo 

• sK anowanie Kodów KresKowych jedno- 
i dwuwymiarowych

• Generowania oraZ analiZy raportów

dowiedz się więcej na think.pl 
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• obsłuGa sprZedaży Zarówno 
beZpośredniej jaK i prZeZ dystrybutorów

• pl anowanie wiZy t i Kontrol a ich realiZacji

• ZarZądZanie cZasem pracy - ZarZądZanie 
K alendarZem wiZy t oraZ możliwość 
ustawiania wiZy t cyKlicZnych, nieobecności 
itp. 

• aKtualna inFormacja o Kliencie, 
pł atnościach, warunK ach handlowych 
i rabatach

• inFormacje o produKtach, cenach, 
promocjach i stanach maGaZynowych

• aKt ywne wspierane promocji i wyprZedaży

• pełna historia KontaKtów Z Klientem

• Zbieranie Zamówień, inFormacji 
o KonKurencji i badanie potrZeb Klienta 
oraZ automat ycZne prZeK aZywanie ich 
do centrali ZarZądZanie materiał ami 
marKe tinGowymi

• możliwość Zbierania dodatKowych 
inFormacji Z rynKu Za pośrednict wem 
anKie t

• wsparcie dl a doKumentów KsięGowych 
(t worZenie i odcZy t ywanie doKumentów 
Z systemu ZinteGrowaneGo)

• pl any oraZ systemy premiowe dl a 
prZedstawicieli i Kontrol a ich realiZacji

• nadZór pracowniKów (roZlicZanie pl anów 
sprZedaży, Kontrol a wyniKów, nadZór 
cZasu pracy i eFeKt ywności)

• administracja uprawnieniami i ustawieniami 
systemu

• pełna inteGracja Z systemem erp Firmy 
oraZ obsłuGa dużej licZby danych

• Zdalna aKtualiZacja systemu i pielęGnacja 
apliK acji

• maKsymalna erGonomia obsłuGi systemu 
jaK i boGata FunKcjonalność

• obsłuGa sprZedaży beZpośredniej 
Z samochodu Za pomocą vanselliGnowej 
wersji proGramu

• wsparcie dl a sprZedaży beZpośredniej 
Z masZyn vendinGowych i dl a wsZystKich 
cZynności ZwiąZanych Z obsłuGą masZyny

Środowisko pracy:  
 
System funkcjonuje na telefonach, 
tabletach oraz innych urządzeniach 
przenośnych wyposażonych 
w system operacyjny Android oraz 
na platformie Windows (dla aplikacji 
funkcjonującej w centrali , służącej 
do zarządzania systemem i wymianą 
danych). Urządzenia mobilne mogą 
posiadać zintegrowaną funkcjonalność 
telefonu komórkowego (standardu 
3G), zapewniając tym samym 

łączność z centralą . Inną opcją jest 
łączenie z telefonem zewnętrznym za 
pośrednictwem interfejsu Bluetooth

Istnieje możliwość korzystania 
z wymiany danych między centralą 
a handlowcami z pominięciem Internetu 
(wyłącznie w centrali , bez używania 
telefonów i łączności 3G). Odbywa się 
to wówczas za pośrednictwem sieci 
bezprzewodowej Wi-Fi .


